Financijska analiza

- financijski pokazatel;i




Financijski pokazatelji

e pod pokazateljem se podrazumijeva racionalan broj koiji se
dobije stavljanjem u odnos jedne ekonomske velicine s
drugom ekonomskom veli¢inom

* kod stavljanja u odnos dvije velicine uvijek treba razmisliti o
tome ima li smisla racunati takav pokazatel]

» svaki pokazatelj moze biti dodatna informacija za donosenje
odredenih odluka

» pokazatelje mozemo promatrati i kroz prizmu planiranja i
kontrole




Grupe financijskih pokazatelja

pokazatelji likvidnosti (liquidity ratios)

° mjere sposobnost poduzeca da podmiri svoje kratkorocne obveze
pokazatelji zaduzenosti (leverage ratios)

> mijere do koje se granice poduzece financira iz tudih izvora

pokazatelji aktivhosti (activity ratios)
> mijere kako efikasno poduzece upotrebljava svoje resurse

pokazatelji ekonomicnosti

> mjere odnos prihoda i rashoda

pokazatelji profitabilnosti (profitability ratios)
° mjere povrat ulozenog kapitala

pokazatelji investiranja (investibility ratios)

> mijere uspjesnost ulaganja u dionice



Pokazatelji likvidnosti

¢ likvidnost je svojstvo imovine ili njezinih pojedinih dijelova da
se mogu pretvoriti u gotovinu dostatnu za pokrice preuzetih
obveza

» poduzeca u svom poslovanju teze ocuvanju likvidnosti
odnosno sposobnosti da pravovremeno podmiruju svoje
obveze

» usporeduju kratkorocne obveze s kratkorocnim izvorima
dostupnima za podmirivanje kratkorocnih obveza

 znacajni su financijskim managerima koji donose odluke
vezane za podmirivanje obveza prema dobavljacima,
kreditorima, drzavi, ali su takoder znacajni i samim
kreditorima i dobavljacima

e zasto!




Najucestaliji pokazatelji likvidnosti

 koeficijent tekuce likvidnosti
 koeficijent ubrzane likvidnosti

» koeficijent trenutne likvidnosti
» koeficijent financijske stabilnosti
e neto obrtni kapital




koeficijent tekuce likvidnosti

kratkotrajna imovina

koeficijent tekuce likvidnosti= 2
kratkoroCne obveze

* mjeri sposobnost poduzeca da podmiri svoje kratkorocne obveze

o pokazatelj likvidnosti najviseg stupnja jer u odnos dovodi pokrice i
potrebe za kapitalom u roku od | godine

* treba ga usporediti s drugim poduzecima u istoj grani industrije;
visi? nizi?

e ako je < |.5 — poduzece moze ostati bez sredstava za podmirenje
kratkorocnih obveza

e priblizno 2:1




koeficijent ubrzane likvidnosti

kratkotraj na imovina — zalihe

koeficijent ubrzane likvidnosti= .
ukupne kratkoroCn e obveze

e ima li poduzece dovoljno kratkorocnih sredstava da podmiri
dospjele obveze, a bez prodaje zaliha

e pozeljna vrijednost je ona koja ne odstupa znacajno od
industrijskog prosjeka

e pozeljna vrijednost |
e preporucena minimalna vrijednost 0.9




koeficijent trenutne likvidnosti

novac
ukupne kratkoroCne obveze

koeficijent trenutne likvidnosti=

e dobar pokazatelj u slucaju da potrazivanja cCine vecinu kratkotrajne
imovine, a postoji praksa kasnjenja u njihovoj naplati

e pojedini autori prave sumu novcanih sredstava, vrijednosnih papira
do 3 mjeseca i drzavnih obveznica




koeficijent financijske stabilnosti

dugotrajna imovina

koeficijent financijske stabilnosti= : -
kapital + dugoroCne obveze

e ako je manji od | znaci da se iz dijela dugorocnih izvora financira
kratkotrajna imovina

» ako je veci od | znadi da je dugotrajna imovina financirana iz
kratkorocnih obveza




neto obrtni kapital

neto obrtni kapital = kratkotrajna imovina —
kratkoroCne obveze

* koncept upravljanja obrtnim kapitalom obuhvaca odredivanje oblika
kratkorocnog financiranja obrtnih sredstava te dugorocnog
financiranja za onaj dio obrtnih sredstava koji treba biti dugorocno
prisutan u poslovanju poduzeca

e s obzirom da je obrtni kapital uvjet likvidnosti i financijske
stabilnosti poduzeca, banke cesto zahtijevaju minimalni iznos
obrtnog kapitala od svojih duznika




Zadatak |.

* lzracunajte sve koeficijente za Jupi d.o.0.za 2019.,
protumacite dobivene koeficijente i dajte komentar
likvidnosti poduzeca.




Pokazatelji zaduzenosti

e pokazuju strukturu kapitala i putove kojima
poduzece financira svoju imovinu

* oni odreduju stupanj koristenja financijskih
sredstava za koja se firma zaduzila

e poduzeca sa znacajno visokim stupnjem zaduzenosti
gube financijsku fleksibilnost, mogu imati probleme

pri pronalazenju novih investitora,a mogu se suociti
i s rizikom bankrota

» zaduzenost nije nuzno losa, naime, ukoliko je
stupanj zaduzenosti pod kontrolom, a posudena
sredstva se koriste na pravi nacin, zaduzenost moze
rezultirati porastom povrata na investirano




Najucestaliji pokazatelji
zaduzenosti

» koeficijent zaduzenosti
 koeficijent vlastitog financiranja
e odnos duga i glavnice
 stupanj pokrica |

 stupanj pokrica ll




koeficijent zaduzenosti

ukupne obveze
ukupna imovina

koeficijent zaduzenosti=

» pokazuje do koje mjere poduzece koristi zaduzivanje kao oblik
financiranja odnosno koliki je postotak imovine nabavljan
zaduzivanjem

* Sto je veci odnos duga i imovine, veci je financijski rizik (rizik da
nece biti u mogucnosti vratiti dug), a sto je maniji, nizi je financijski
rizik

e u pravilu bi vrijednost koeficijenta zaduzenosti trebala biti 50% ili
manja




koeficijent vlastitog financiranja

glavnica
ukupna imovina

koeficijent vlastitog financiranja=

e glavnica = kapital
e govori o tome koliko je imovine financirano iz vlastitog kapitala
* njegova bi vrijednost trebala biti veca od 50%




odnos duga i kapitala

ukupni dug (obveze)
kapital

odnos duga i glavnice =

konzervativno pravilo granice zaduzivanja |:1

ovdje se kapital moze procjenjivati na temelju trzisne vrijednosti
kako bi se bolje istakao rizik

gornja granica odnosa duga i glavnice je 2:|

visoka vrijednost ovog pokazatelja ukazuje na moguce poteskoce
pri vracanju posudenih sredstava i placanju kamata



stupanj pokrica l i I

vlastiti kapital x 100

stupanj pokrical.= — :
dugotrajna imovina

(vlastiti kapital + dugoroCne obveze) x 100

stupanj pokricall.= — ,
dugotrajna imovina

e govore o pokri¢u dugotrajne imovine kapitalom (stupanj pokrica I)
odnosno kapitalom uvecanom za dugorocne obveze

 vrijednost pokazatelja stupanj pokrica Il ve¢a od | — znadi da je dio
dugorocnih izvora iskoristen za financiranje kratkotrajne imovine



Zadatak 2.

* lzracunajte koeficijente zaduzenosti za Jupi d.o.o.za 2019,
protumacite dobivene koeficijente i komentirajte zaduzenost
poduzeca.




Pokazatelji aktivnosti

» koriste se pri ocjeni djelotvornosti kojom management
angazira imovinu koju su mu povijerili vlasnici

e poznati su jos pod nazivom odnosi efikasnosti, odnosi obrtaja
ili koeficijent obrtaja

e upucuju na brzinu cirkulacije imovine u poslovhom procesu

 ako je poznat koeficijent obrta, moguce je izraCunati
prosjecne dane vezivanja sredstava

» opcenito pravilo govori da je bolje da je koeficijent obrta sto
vecCi odnosno da je vrijeme vezivanja ukupne i pojedinih vrsta
imovine sto krace




Najucestaliji pokazatelji aktivnosti

 koeficijent obrta ukupne imovine
 koeficijent obrta dugotrajne imovine
» koeficijent obrta kratkotrajne imovine
e analiza zaliha:

o Koeficijent obrta zaliha

> Prosjecno vrijeme investiranja u zalihe

> Omjer zaliha prema prodaji
* analiza potrazivanja:

> Koeficijent obrta potrazivanja

° Trajanje naplate potrazivanja

o Omjer potrazivanja prema prodaji




koeficijent obrta ukupne imovine

ukupni prihod
ukupna imovina

Koeficijent obrta ukupne imovine =

e koliko puta se ukupna imovina poduzeca obrne u tijeku jedne
godine odnosno koliko poduzece uspjesno koristi imovinu s ciljem
stvaranja prihoda

* najcesce koristen pokazatelj koji izrazava velicinu imovine potrebne
za postizanje odredene razine prodaje ili kune iz prodaje koje
donosi svaka kuna imovine




koeficijent obrta kratkotrajne
Imovine

ukupni prihod
kratkotrajna imovina

Koeficijent obrta kratkotrajne imovine =

e pokazuje koliko puta se kratkotrajna imovina poduzeca obrne u
tijeku jedne godine

e mijeri relativnu efikasnost kojom poduzece rabi kratkotrajnu
imovinu za stvaranje prihoda



koeficijent obrta dugotrajne
iIimovine

ukupni prihod
dugotrajna imovina

Koeficijent obrta fiksne imovine =

pokazuje koliko uspjesno poduzece koristi dugotrajnu imovinu s
ciljem stvaranja prihoda

pozeljno je postici Sto vecu vrijednost pokazatelja jer to znaci da je
manje novca potrebno za stvaranje prihoda vezano u fiksnoj imovini

opadajuci pokazatelj moze biti indikator preinvestiranja u
postrojenja, opremu ili neku drugu stalnu imovinu



Analiza zaliha i potrazivanja

* Analiza zaliha i potrazivanja provodi se stavljanjem u odnos
prihoda iz prodaje ili troskova prodane robe (proizvoda)
prema vrijednostima zaliha i potrazivanja

* Analiza zaliha:
o Koeficijent obrta zaliha
> Prosjecno vrijeme investiranja u zalihe
> Omjer zaliha prema prodaji
* Analiza potrazivanja:
> Koeficijent obrta potrazivanja
° Trajanje naplate potrazivanja
o Omjer potrazivanja prema prodaji




koeficijent obrta zaliha

prihod od prodaje

Koeficijent obrta zaliha = : :
stanje zaliha

koliko puta se zalihe obrnu u toku jedne godine

pozeljna je veca vrijednost

za izracun se moze koristiti prosjek zaliha na pocetku i na kraju
razdoblja ili samo zalihe s kraja razdoblja (posebice za ona

poduzeca koje karakterizira brzi razvoj u kojem zalihe prate nagli
rast prodaje)

umjesto prihoda od prodaje moze se koristiti i trosak prodanih
proizvoda



dani vezivanja zaliha

365

Danivezivanja zaliha = — _
koeficijent obrta zaliha

mijeri vrijeme potrebno da se kuna potrosena za nabavu zaliha
pretvori u kunu sadrzanu u prihodima iz prodaje

duze prosjecno vrijeme investiranja u zalihe zahtijeva vece
investicije u zalihe

vece investicije u zalihe znace manje novcanih sredstava koja bi bila
na raspolaganju za druge svrhe

pozeljna je niza vrijednost pokazatelja



koeficijent obrta potrazivanja

prihod od prodaje

Koeficijent obrta potrazivanja = ———
potrazivanja

stavlja u odnos prihod od prodaje sa stanjem potrazivanja

na temelju tog koeficijenta moguce je utvrditi prosjecno trajanje
naplate potrazivanja

moguce je racunati koeficijente obrta potrazivanja za svakog
pojedinog kupca



trajanje naplate potrazivanja

brojdana razdoblja

Trajanje naplate potrazivanja = — -
koeficijent obrta potrazivanja

* mijeri duzinu vremena potrebnog za pretvaranje prosjecne prodaje
u novac

* najcesce se racuna na kvartalnoj (91) ili godisnjoj osnovi (365)

* niska vrijednost ovog pokazatelja znaci da poduzece uspjesno
naplacuje svoja potrazivanja




Zadatak 3.

o Za poduzece Jupi d.o.o. izraCunajte sve pokazatelje aktivnosti
za 2019. Dajte komentar aktivnosti poduzeca.




Pokazatelji ekonomicnosti

* mijere odnos prihoda i rashoda
e pokazuju koliko se prihoda ostvari po jedinici rashoda

 ako je vrijednost pokazatelja manja od |, to znaci da
poduzece ostvaruju gubitak

* najucestaliji pokazatelji:
> ekonomicnost ukupnog poslovanja
o ekonomicnost poslovnih aktivnosti

> ekonomicnost financiranja




Pokazatelji ekonomicnosti

ukupni prihodi
ukupni rashodi

Ekonomicno st ukupnog poslovanja =

prinod od poslovne aktivnosti

Ekonomicno st poslovnih aktivnosti= _ _
rashod od poslovne aktivnosti

financijski prihod

Ekonomicno st financiranja=— —
financijski rashod




Zadatak 4.

o Za poduzece Jupi d.o.o. izraCunajte i protumacite
ekonomicnost ukupnog poslovanja za 2019. godinu.




Pokazatelji profitabilnosti

» pokazatelji profitabilnosti su odnosi koji povezuju profit s
prihodima iz prodaje i investicijama, a ukupno promatrani
pokazuju ukupnu ucinkovitost poslovanja poduzeca

 analiza profitabilnosti poslovanja poduzeca svrstava se u
najvaznije dijelove financijske analize

* mijere sposobnost poduzeca da ostvari odredenu razinu
dobiti u odnosu prema prihodima, imovini ili kapitalu




Najucestaliji pokazatelji
profitabilnosti

e marza profita
» stopa povrata imovine ROA (return on assets)
* stopa povrata kapitala ROE (return on equity)




marza profita

neto dobit

Neto marza profita = —
ukupni prihod

e stavlja u odnos neto dobit i ukupne prihode
» pokazuje koliko neto dobiti se ostvaruje na ukupnim prihodima
* varira u ovisnosti o djelatnosti poduzeca




stopa povrata imovine ROA

neto dobit
ukupna imovina

Stopa povrataimovine =

indikator uspjesnosti koristenja imovine u stvaranju dobiti

odnosi se na dobit koju poduzece generira iz jedne novcane
jedinice imovine

vrijednost stope povrata imovine uvelike varira u ovisnosti o
djelatnosti kojoj poduzece pripada

sto je niza dobit po NJ imovine, visi je stupanj intenzivnosti imovine

veca intenzivnost zahtijeva i vise investiranja u poslovanje kako bi se
ostvarila dobit



stopa povrata kapitala ROE

neto dobit

Stopa povrata glavnice = , —
glavnica (vlastiti kapital)

* jedan od najznacajnijih pokazatelja

e pokazuje koliko novcanih jedinica dobiti poduzece ostvaruje na
jednu jedinicu vlastitog kapitala




Zadatak 5.

e Za poduzece Jupi d.o.o. izraCunajte i protumacite sva tri
pokazatelja profitabilnosti za 2019. Dajte komentar.
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